
  

 

 

 

 

 

 

 

 

Opnå kendskab til praksis via arbejde eller salgsopslag  

Reception 

Interessant 

Interessant 

Tilbud om samtale 

Økonomisk fordelagtigt 

Accept af tilbud 

Enighed 

 

Udkast til I/S-kontrakt, 

som gennemgås med 

advokat og revisor 

Udarbejdelse af endeligt 

tillæg til I/S-kontrakt og 

underskrift 

Uinteressant 

FLOW-CHART FOR KØB AF LÆGEPRAKSIS 

Afslag 

Uinteressant 

Økonomisk ufordelagtigt 

Afslag 

Uenighed om vilkår eller pris 

Enighed 

Ved I/S 

Ved I/S 

Kontakt revisor 

Revisor udarbejder budgetmateriale 

Indhent finansieringstilbud  

Kontakt advokat 

Gennemfør forhandlinger om pris og øvrige betingelser 

Indhent regnskabsmateriale og §88-opgørelse samt  

forslag til goodwill og pris for inventar og eventuelle 

 lokaler 

Overvej efter samtale, om praksis er attraktiv nu og på længere sigt 

(menneskelige overvejelser) 

Kontakt praksis eller send ansøgning 

Udkast til overdragelsesaftale, som gennemgås med advokat og revisor 

Udarbejdelse af endelig overdragelsesaftale 

Indsend dokumenter til PLO 

Betaling af overdragelsessum  

Forhandlinger om I/S- 

kontrakt med 

interessenter 

Afslut forløbet 


